Unidad

Piensa y reflexiona

El proyecto La Casita de Papel va tomando forma y es el momento de
estudiar los aspectos economicos para valorar su viabilidad.

En esta unidad ayudaremos a Severina y a Tomas a estimar los ingresos y
los gastos que tendran, a calcular el precio de venta de sus productos y a
determinar el umbral de rentabilidad a partir del cual empezaran a tener
beneficios.

Ademas, sera el momento de valorar las inversiones que se van a realizar
y de seleccionar la mas rentable. Los ratios financieros y econémicos nos
ayudaran a tomar las mejores decisiones en cuanto al grado de liquidez
de la empresa y a su endeudamiento para no poner en riesgo su
sostenibilidad.

a) ¢Qué es la demanda de una empresa?
b) ¢Como se fijan los precios de los productos que compramos?

c) Para que una empresa sea rentable, écoOmo deben ser sus ingresos
respecto a sus gastos?

d) éQué diferencia hay entre una financiacion y una inversion?

a) La demanda de una empresa es la cantidad de productos o servicios que los
clientes estan dispuestos a comprar a un determinado precio. Refleja el interés
real del mercado por lo que la empresa ofrece.

b) Los precios se fijan teniendo en cuenta los costes de produccién o compra, los
margenes que necesita la empresa, los precios de la competencia y lo que estan
dispuestos a pagar los clientes. Es un equilibrio entre coste, mercado y beneficio.

c) Para que una empresa sea rentable, sus ingresos deben ser mayores que sus
gastos. Solo asi puede obtener beneficios y mantenerse en funcionamiento a largo
plazo.

d) La inversidn es el dinero que la empresa destina a comprar bienes o recursos
necesarios para funcionar (equipos, mobiliario, stock).
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La financiacién es el dinero que se consigue para pagar esas inversiones
(préstamos, ahorros propios, ayudas). Una empresa invierte en algo y se financia
con algo.
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Actividades

1. Analiza la situacion de una empresa que tiene unos ingresos de 8.000€
y unos gastos de 10.000€. éQué podria hacer para mejorar esta situacion?

La situacion es negativa porque los gastos son superiores a los ingresos, por tanto,
esta generando pérdidas.

8.000€-10.000€=-2.000€

La solucién radica en intentar subir los ingresos o reducir los gastos. En cuanto a
los ingresos, deberia de tratar de obtener mas ingresos por las ventas, subiendo
los precios si el mercado lo permite, atrayendo a mas clientes con promociones o
estrategias de marketing digital. Otra opcién seria buscar subvenciones,
aportaciones de capital de los socios o pedir un crédito a una entidad financiera.

En cuanto a la reduccion de gastos, podria centrarse en negociar con proveedores
para obtener mejores precios, o eliminar gastos innecesarios o reducir costos
operativos.

2. Identifica de la siguiente relacion de gastos a qué conceptos

corresponden:
La tasa de
. Li .
rec?glda N de Tributo |cenC|a_ _apertura Impuesto
residuos solidos establecimiento
urbanos
Fra.
Cartuchos de | Material mantenimiento de -
. . . Proveed. servicios
impresora de oficina | las cajas
registradoras y TPV
Ta,rliia fibra y | Suministro Cuota datafono Prov.e(.ador de
movil S servicios
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Intereses pagados

agua

la pagina web y las
redes sociales

Fra. compra de
Proveedor |a bancos por . .
productos para la Gastos financieros
es descuento de
venta
efectos
Seg. . .
Importe TC1 Social Alquiler del local Arrendamientos
Minuta abogada,
inscripcion en el | Servicios Gastos trasferencia . .
. L. Gastos financieros
registro externos nominas
mercantil
. i . . mpr
Fra el . cuna Publicidad Fra e compra Proveed. serv.
publicitaria mobiliario
Folletos Publicidad
IVA Impuesto e er s .2 y
publicitarios promocion
Fra. papel Fra. mensual de
Proveed. . .
envolver serv paqueteria/mensaj | Transporte
productos ' eria
Factura de
Canon anual de mantenimiento de .
Impuestos Proveed. servicios

3. A continuacion,

se presentan varias situaciones o0 conceptos

relacionados con una empresa. Tu tarea es clasificarlos en tres categorias:
ingresos, gastos o elementos del patrimonio.

1. Venta de productos electrénicos - Ingresos

2. Pago de salarios a empleados - Gastos

3. Cuentas por cobrar a clientes - Elementos del patrimonio

4. Préstamo bancario - Elementos del patrimonio

5. Rentas de un inmueble arrendado - Ingresos
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6. Compra de material de oficina - Gastos

4. Una fruteria del mercado central aplica diferentes margenes
comerciales atendiendo al tipo de producto. De forma que, a la fruta
fresca le aplica un margen comercial del 20 % del precio de coste, a las
verduras le aplica un margen comercial del 30 % del precio de venta y a
las hortalizas con un precio de coste inferior a 1 €, el margen es una
cuantia de 0,30 € por producto.

Articulo Precio de | Margen Precio de venta
coste Comercial
1 | Judias 1,80 30% Pc = 1,80*(1,3)= 2,34€
verdes €/kg
2 | Melocotones | 1,20 20% Pv = 1,20/ (1-0,2)=1,5
€/kg €
3 | Habas 0,7 €/kg | 0,30€ =0,7+ 0,3 = 1€
Guisantes 0,80 0,30€ =0,80+0,3=1,1€
€/kg
5 | Lechuga 0,65 30% Pc =0,65 *(1,3) =
€/unidad 0,85€
6 | Naranjas 1,30 20% Pv =1,30 / (1-0,2)
€/kg =1,63 €

5. Indica qué criterio basado en el valor de mercado han utilizado para
fijar el precio:

Venta de productos delicatesen en gasolineras: introduccion en un nuevo
canal

Portabilidad en teléfonos moviles: con ofertas atractivas para conseguir un
nuevo cliente

@ © McGraw-Hill 5-1|

Gestion de un pequefio comercio. Unidad 6 - Solucionario



La gestion econdmica y la tesoreria en

el pequeno comercio

Lanzamiento de Iphone: nuevo producto

Renovacion de podliza de seguros de automovil: con precios bajos para
conseguir un nuevo cliente.

6. Una tienda de juegos de mesa desea conocer cuantas cajas ha de
vender para cubrir los costes totales del establecimiento. Teniendo en
cuenta que el coste unitario medio por caja asciende a 9,40 €, que el
precio medio de venta son 22 € y que los costes fijos suponen un monto
de 4 032 €, determina el volumen de unidades que se deben vender para
alcanzar el umbral de rentabilidad.

Representa la funcion de ingresos y de costes totales para estos valores y
seiala el punto de equilibrio. Ventas: 80, 160, 320, 400, 480 y 560 cajas.

Solucion:
41032 2032
- = 37 ¢ oy =—..-..’.-..’=' -
U= g 32 unidades; Xp 5553 7.040€

Ingresos=320*22€=7040€; Costes totales= 4032€+ 320*%9,4=7040€

14000

Puntg muerto
12000 7
J/
10000 /
£ 8000
— ngresos
2 6000 =
> " / costes totales
4000 /,l
2000 +—~
0

80 10nidaaesvendidas >
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7. Una autéonoma quiere saber a qué precio debe fijar su producto para
conseguir vender 1.000 unidades del mismo y cubrir el coste fijo de
10.000€, sabiendo que el coste variable unitario es de 35€/unidad.

Solucion:

Aplicamos la formula del punto muerto, pero despejamos el precio de venta. Asi
seria:

P = (Cf + CVu x Q*)/Q* = 45€/unidad.

8. El restaurante La Trattoria esta valorando dos proyectos de inversion.
El proyecto A implica la compra de 4 motos para el reparto de comida a
domicilio. En cambio, el proyecto B supone la adquisicion de un nuevo
mobiliario para reformar el local. Si la tasa de descuento es del 10% vy los
flujos de caja son los siguientes, équé inversion deberia acometer segin
el método VAN?

Proyecto A (en|Proyecto B (en
€) €)
Inversion inicial [-10.000 -12.000
1 5.000 4.000
Aio 2 4.000 6.000
3 3.000 5.000

Se recomienda elegir el Proyecto B, ya que tiene un VAN mas alto, indicando que

VAN del Proyecto A: 105.33 €
VAN del Proyecto B: 350.68 €

genera mayor valor neto presente.
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9. La libreria Ambra presenta las siguientes tablas referida a dos periodos

distintos:

Cuentas Balance Explotacion
Periodo Periodo Periodo Periodo
1 2 1 2

17000 16000 11500 7300
2000 3000 6000 4300
2000 2000 PMA 4 837
4500 2000 PMC 2’086 3'287
12000 9000 PMM 6’086 11'657
10000 11000

5500 3000

Para efectuar las operaciones debes considerar que los saldos de las
cuentas del balance son saldos medios.

Se pide: efectuar un analisis de los dos periodos utilizando como
elementos el PMM.

Solucion:
A= Cosle venioy B (D — 3. pMA. = 12 —4 .
@17 Tl medio exislencias | 2000 YT 3 frieses
Fenlus 11500
S — = nlarn. — = 2006 meses
K Tdo medio clientes 2000 PMEy 575 oS

PMM, = PHA+PMC =4 - 2086 = 6'086 mreses

P Coste renluy _ 4300 143 PMA, = 12 937 meses
@ Sl medio existencies 000 PO T gy T E S s
Verlos T 12
By = e = =3'%5; PMC; = — = 3287 mesey

Sdo medio clienles 2000 3nh
PMM, = PMA+PMC =837 - 32087 = 11'657 teses
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Si compararnos el PMM1 con el PMM2, se ha duplicado: de 6 meses y dos dias ha
pasado a 11 meses y 25 dias, como consecuencia del incremento del plazo de
tiempo que permanece las mercancias en la tienda, de tal forma que PMA1 es de 4
meses y el PMA2 8 meses y 11 dias, de aqui se deduce que es menor la rotacion
de las existencias. Para que el analisis sea mas concluyente deberiamos comparar
estos valores con los del sector y contrastar si el efecto es igual o nos esta
afectando en mayor a menor medida a nosotros, y si es asi determinar sus causas.
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Horizontales
2. Cantidad de bienes y servicios que los consumidores estan dispuestos a adquirir

3. Técnica de investigacidon cualitativa disefiada para obtener consenso entre un
grupo de expertos sobre un tema especifico.

5. Aquellos que nos abastecen de mercancia o productos para su venta.
7. Tasa anual movil

9. Documento que refleja las previsiones o estimaciones monetarias de los
ingresos y gastos durante un periodo de tiempo.

10. Pagos efectuados a las empresas de transporte para realizar la entrega o
recogida de productos para la venta.

Verticales

1. Técnica de previsién a corto plazo que tiene en consideracién las variaciones
estacionales.

4. Aquel punto en el que los costes son iguales al beneficio.
6. Tiempo que se tarda en recuperar la inversién inicial.

8. Situacion financiera en la que las deudas contraidas por una empresa son
superiores al valor de su patrimonio.

En equipo

Elia y Guillermo son dos hermanos que estan decididos a aportar su
granito de arena para cambiar el mundo. Elia tiene formaciéon en
Administracion de Empresas y Guillermo trabaja en la panaderia de sus
padres, quienes tienen pensado jubilarse dentro de unos meses.
Aprovechando esta coyuntura, deciden alquilarles el local y seguir el
negocio familiar renovando su modelo de negocio. Su apuesta:
Panedamia, una panaderia artesanal comprometida con la sostenibilidad y
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el impacto ambiental positivo. La propuesta combina tradicion con
innovacion, ofreciendo productos saludables de alta calidad que respeten
el medio ambiente. Su producto estrella seran las tartas elaboradas con
ingredientes saludables. Gracias a su formacion, Elia elabora un detallado
plan de empresa para guiarles en la consecucion de sus objetivos, siendo
el momento de analizar la gestion economica del proyecto.

Segln sus estimaciones iniciales, calcularon unos costes anuales de: 1440
€ por alquiler del local; 300 € por tributos; 220 € por la podliza de seguro;
1100 € por suministros; 720 € por alquiler de equipos y 380 € a un gestor.

En los costes variables, estiman que el promedio por tarta sera de 4,20 €
y el precio medio de venta por detalle alrededor de 9,10 €. Al final del aio
la contabilidad refleja los siguientes valores: caja y bancos, 1100 €;
existencias finales, 2300 €; deudas a corto plazo, 3400 €; clientes, 200 €.

Formad equipos de cuatro estudiantes y tened en cuenta las siguientes
indicaciones:

- El punto de equilibrio o punto muerto es aquel en el que los ingresos
son iguales a los costes.

- Los costes totales estan conformados por costes fijos y costes variables.

- Los costes fijos son aquellos que se generan independientemente de si
vendemos o no y los costes variables estan relacionados con las ventas
realizadas.

-— Recordad que el umbral de rentabilidad se puede obtener en unidades
o en volumen de ventas y la formula de calculo es distinta si es uno u
otro.

- No olvidéis diferenciar entre ingresos y beneficios.
- Para realizar un analisis econdmico-financiero utilizaremos los ratios.

— Recordad que los ratios son indices que obtenemos por la division entre
diferentes partidas contables: tesoreria, deudas a corto plazo, etc.
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Cuestiones:

e Obtened el punto de equilibrio para el primer afo.

e Determinad el beneficio y el nimero de articulos vendidos si los
ingresos que obtuvieron el primer aino ascendieron a 12012 €.

e Efectuad un analisis de liquidez y solvencia del negocio utilizando para
ello los valores que se reflejan en la contabilidad.

o Determinad la rentabilidad de las ventas.

e Visto que el negocio funciona bien, al afno siguiente se asighan un
sueldo mensual de 800 € cada uno. éCual sera el nimero minimo de
ventas para no entrar en pérdidas, suponiendo que se mantienen
constantes los demas gastos?

Solucion:

1.9 El punto muerto para el primer afio:
Costes fijos anuales = 1445 + 300 + 220+ 1100 + 720 +380 = 4.165€

1.440 € por alquiler local; 300€ por tributos; 220€ por la pdliza de seguro;
1.100€ por suministros, comprenden el teléfono, la luz y el agua; 720€ por
alquiler equipos, en el se engloban el renting por TPV, vitrinas y mobiliario y
380€ gestoria la gestion de documentacion fiscal.

Margen comercial = Pv- Pc = 9,1- 4,20 = 4,9

11065

Xu= =850 unidedes, es el nUmero minimo de tartas que se han de vender

para no entrar en pérdidas, es decir, el umbral de rentabilidad o punto muerto.

_.1

2.9 Calcular el numero de articulos vendidos y el beneficio:

Ingresos  totales= Pv ¥ unidades vendidas; 12.012€= 9,1* x;
x=12.012/9,1=1.320 tartas

Costes totales= 4.165€ + 4,2€/u*1.320u= 5.544€
Beneficio= Ingresos — Costes = 12.012€ - 5.544= 6.468€
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3.9 El punto muerto para el segundo afo:

Costes fijos = 4.165€ + 19.200€ = 23.365€

Incremento por los sueldos de cada uno mensual = 800+800 = 1.600€
Incremento anual por sueldos = 1600*12=19.200€

= 2525 g ang nidades  NAN de vender en el afio siguiente para no tener

AL

pérdidas.

Test de repaso

. C)
. a)
. b)

. a)
. C)
. a)
. C)
. b)
. C)
10. a)
11. a)
12.¢)

13.a)
14.¢)
15.b)
16. D)

OWCOONOUHL, WNR
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Comprueba tu aprendizaje

Realizar previsiones de demanda y de ingresos y gastos
1. Determina la prevision del primer trimestre del afio X+1

Ao X
Trimestre | 1 2 3 4
Ventas 14.000 | 17.000 | 12.000 | 15.0000
VENTAS

Periodo ¥ BE SE
1 14.000
2 17.000 15.500%)

14.500 14.333'3
3 12.000 @ 3

14.666'6

4 15.000 13.500 6
Prevision ler Trim.= 14.666'6
Yy 13.500 6

TAM = (14000+17000+12000+15000) /4= 14.500€

2. Teniendo en cuenta que el precio de coste es 2.400€, écual seria el
precio de venta de un producto si el margen comercial que se desea
obtener es el 10% del precio de venta?

Solucion:

Pv = Pc/ (1-10%) = 2400/0'90= 2666,66€
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3. Indica el margen comercial, que nos han aplicado en un producto si el
precio de coste es 1.800€ y el precio de venta son 2.880€. éQué
porcentaje seria sobre el precio de coste?

Solucion:

Pv = Pc + margen.
Margen en valor absoluto = 2880-1800=1.080
Margen % sobre precio de coste = (1.080/1800) *100 = 60%

Identificar las variables y técnicas para efectuar la evaluacion y el calculo
de la rentabilidad

4. Para un volumen de produccion de 10.000 u. la empresa X tiene unos
costes fijos 100.000€. y soporta unos costes variables de 50.000¢€.
Considerando que los ingresos por ventas que ascienden 500.000¢€.

a) Calcular el umbral de rentabilidad de la empresa, e interpretar el
resultado.

Cf= 100.000
Cv unitario =50.000/10.000=5

Pv unitario=500.000/10.000=50

Xiu= M =2222 22 untdodes

o -5
b) Representar graficamente los siguientes puntos: cero unidades de

produccion, y el umbral de rentabilidad
Beneficio= 0, Ingresos = Costes totales = Cf + Cv*unidades
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160000

140000 /
120000 /

100000

Valoren€ 80000

40000 /

20000 /

0 1000 2000 2222 3000
Unidades vendidas

Controlar el flujo de tesoreria

5. Calcula cual sera el saldo de caja en marzo, teniendo en cuenta que los
cobros y pagos previstos para el mes de febrero son los siguientes.

INGRESOS Febrer
0 Marzo | .... Diciembre

1 Sdo. Inicial de caja al | 620 42
inicio del mes

A Ingresos de explotacion

Cfanhrac nar viantac [eYaTAl 170N
Cacknce dao avnlatacridn

Dannc a nrnvaadarac ANN
Criminickrnc 18N

fLactnc finanrciarnc

Crintkn aniFAnaman AN

Alanilavac

Ntrnc nacknec nanardnc

B Total Paaos 1180
c Saldo de explotacion -480
C=(A-B)

Otros Ingresos

Intereses y dividendos 42

Subvenciones

D Total otros ingresos 42

Otros desembolsos
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Paans acreedaores
Tnversinnes

Total otros pagos

en

Saldo 42

explotacion
F=(D-E)

ajeno

TV/A Danavecutidan 2AN0
TV/A CSannriadan dadurcihla | 292N

Pago IVA (Rep- Sop) -140

Saldo de Tesoreria
2=(1)+(C+F+G)

1
del

42

la
mes

Pasaria
columna
siguiente

a en

Comprobar la viabilidad de las inversiones realizadas

6. Determina si es conveniente realizar una inversidon para un desembolso
inicial de 400.000€, con un coste de oportunidad del 5% vy los ingresos

netos que figuran en la tabla

Anos 1 2 3 4
Ingresos | 50.000 | 150.000 | 200.000 | 200.000
netos

a) Segun el valor actual neto

Ingresos
Afos |netos (1+)™n 1/(1+i)”~n |Fn
1 50.000 |[(1+0'05)!=1'05 0'9523809|47.619'08
2 150.000 [(14+0°05)?=1'1025 |09070294|136.054'42
3 200.000 | (1+0'05)3=1"157625|0'8638375|172.767'52
4 200.000 | (1+0°05)4=1'215506|0'8227024 | 164.540'50
520.981'52€
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VAN= 520.981'52€ - 400.000=120.981, segun este método la inversién es
aconsejable realizarla, da un valor positivo

b) Segun el criterio del pay back (plazo de recuperacién), sabiendo que el plazo
minimo

exigido es de 5 afios.

Ingresos
Anos |netos Acumulados
1 50.000
50.000+
2 150.000 | 150.000=200.000
200.000+
200.000 | 200.000=400.000
4 200.000

Segun este método, también es conveniente realizar la inversion, Pay-back= 3
afnos. Recupera la inversidon antes de los cinco anos previstos

Utilizar las principales ratios economico financieros

7. Calcular el PMM vy las ratios de liquidez, endeudamiento y rentabilidad.

Balance |Activo Pasivo Explotacion
1.200 240
150 600
320 PMA 3 meses
100 PMC 4’08 meses
110 PMM 7’08 meses
350 Rtb. general 22%
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90 Mg. comer. 36'17%
340 Fe 0’41
1.100 L} 1’514
1’941
1.880 1.880 Ll
Cosle vernlus &a0 12
) = = = 4 ' o = 1 e
Ke Scu rredio existenciuy - 150 # A 4 S Tesks
Femlus a4 , 12 .
)] = = = - Hi© = =4 e
Ke Sclo meedio clientes 320 293 PMC 293 FoEmeses
Compriay e, 12 :
) = = =" SO = e = ne ep
7 Sdumedio provesdores 350 214; PMC 5o bomeses

El plazo medio de pago a nuestros proveedores es de 5’6 meses y el de cobro a
nuestros clientes es de algo mas de 4 meses. La situacidén financiera es bastante
comoda cobramos antes que pagamos, ello nos supone unos recursos financieros
propios.

PMM . onimice = PMA + PMC =3+ 4’08 = 700 meses
PMMI.‘nmricru = PMM{'fmflijU - Pl“pagu = ?'08 - sfﬁ = 1‘4“ Heses

_ tewurspfa=olientey _ 210-2E0 1514
— IJ "
I

AT AL 430
tesureria + clientes + exislencies 210 - 320+ 1500,
n= = — =194
wroresdores 450
reTic 210 : ;
'l — = -—=1I't, Este valor debe estar comprendido entre 0’1 y 0’3 ,
CLEEY U CUTLO L 150

en este caso nos esta indicando que tenemos un exceso de efectivo para hacer
frente a las deudas y por tanto tenemos recursos ociosos, el

HERTAE A50+40
= = =091

¢ cetmilil PTUT o EluT ey 1o
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Deneficiu 340
Hemtubilided = = (100 = —————x 100 = 224
et cupilal propie — reservuy — cepilel afeny * L100 + £20 * I

340
Remlabilicded de Tuy venluy = m.{luu = 36"17,

8. Una empresa llamada "SmartTop S.A.", presenta los siguientes datos
financieros para el Gltimo trimestre:

- Ventas totales = 300.000€

- Margen comercial = 15%
¢Cual sera el beneficio que ha obtenido?

Mc = Beneficio / Ventas x 100 0,15 = X/300.000 X =0,15 x
300.000 = 45.000€

9. ¢Qué diferencia habria entre la ratio de liquidez y la ratio de
disponibilidad, si la empresa no tiene clientes a cobrar ni existencias que
vender? Justifica la respuesta.

Ninguna, darian el mismo valor ya que la diferencia entre los dos es que la ratio de
liquidez incorpora a los clientes y las existencias, en cambio la ratio de
disponibilidad no.
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Reto profesinal

Vamos a seguir trabajando con el reto profesional de La Casita de Papel.
Recordemos que se trataba del lanzamiento de una papeleria que
pretendia ofrecer las siguientes categorias de productos:

- Material de papeleria en general: material de escritura, cuadernos,
carpetas, papel de diferentes tipos y tamaiios, etc.

- Libros de texto y de lectura: libros de estudio, literatura infantil y
juvenil, libros técnicos y especializados, ...

- Productos para oficina: material de archivo, papel de fotocopiadora y
otros suministros basicos para empresas.

Ademas, quieren afadir una serie de servicios adicionales:

- Fotocopias e impresiones: han decidido instalar una fotocopiadora
multifuncion para dar servicio de fotocopias a los centros educativos.
Ademas, ofreceran el servicio de encuadernacion y plastificacion.

- Personalizacion de articulos. Este servicio permitira a la clientela
personalizar los productos de papeleria.

Durante el transcurso de la Unidad hemos ayudado a Severina y a Tomas
a realizar una estimacion de ingresos y gastos en su negocio. Es momento
de seguir trabajando los aspectos econémicos del proyecto.

Para ello, formad grupos de 4 personas.

INVESTIGA

Vamos a comparar la prevision de tesoreria de los miembros del grupo
para valorar si los ingresos y gastos que habiais estimado en el reto de la
pagina 103 son acertados para el desarrollo del negocio.

Investigad el precio de venta de los productos de papeleria descritos en el
enunciado. Os servira para poder fijar los precios de La Casita de Papel.
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Pensad en dos inversiones importantes que podrian llevar a cabo Severina
y Tomas. Desarrollad un cuadro de inversion indicando el desembolso
inicial de cada proyecto y los Flujos Netos de Caja estimados que podria
generar cada inversion en un periodo de 5 aios. Utilizad el Euribor como
tasa de actualizacion.

ELABORA

1. Vais a realizar una prevision de tesoreria del primer trimestre del afio.
Podéis seguir la estructura del caso practico de la pagina 105.

2. Es el momento de que elijdis un producto o servicio de cada una de las
categorias de productos y seleccionéis el método de fijacion de precios
mas idoneo para cada producto. Justificad el método seleccionado y el
precio fijado.

3. Resolved a través del método VAN y Pay back el planteamiento de
inversion que habéis elaborado. Justificad que inversion elegis en cada
método.

PRESENTA

A través de una presentacion, compartid los cuatro apartados elaborados
al resto de la clase.

Solucion:

INVESTIGA
Planteamiento previo abierto.

ELABORA
1. Elaboracion propia. Seguir la siguiente estructura, trabajada en la Unidad.
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Diciembre

|

Cobros por ventas 4200 3800 |

Gastos de explotacién |

Pagos a proveedores 1800 ‘

Sueldos y salarios 600 ‘

Seguridad Social 90 |

Alquileres 530 |

Ofros gastos pagados (asociacién 150
de comerciantes)

B Total pages 3170 |

Intereses y dividendos 20
Subvenciones 450

Ofros desembolsos

Pagos acreedores 25

‘ Suministros (telf. + luz) 270
E  Total ofros pagos 295

Saldo ajeno a explotacién

F=(D-E)

IVA repercutido

IVA soportado

Pago IVA (Rep-Sop)

Saldo de tesoreria

2=(1+(C+F+G)

Pasa a 1 en la columna del mes
siguiente

|
|
| _\
D Total ofros ingresos 470
|
|
|
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2. Respuesta propia.

Métodos:
Basados en el coste
Basados en el valor del mercado
Basados en el nivel de competencia

3. Respuesta propia.

Aplicar el método VAN y Payback.
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